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I-Vizion, un nouveau pas

en avant pour la surveillance

érer en temps réel, grace
aun systéme de vidéo IP,
un réseau de surveillance,
des flux de circulation, de
stocks de biens, contréler a
distance des installations

évoluant dans des environ-.

nements hostiles pour
I'homme...

Ces systémes sont branchés
sur des caméras capables
d’envoyer un mail, de déclen-
cher une alarme... caméras
produites par le Suédois Axis.
IIs sont le cceur de métier de
la société FVizion qui vient de
s'installer dans la pépiniére
de TVT a Toulon.

Elle est née, en avril 2005, de

la rencontre, deux ans aupa--

ravant, de Philippe Albarra-
zin, 43 ans et de Julien Hubert,
26 ans.

Le premier, « parti faire sa vie
a Faris » plutot que de passer
son bac, s’est décidé a devenir
comptable apreés trois ans de
petits boulots dans la capi-
tale.

Marquant peu d’enthou-
siasme pour les chiffres, il se
retrouve administrateur d'une
troupe théatrale aprés avoir
passé 3 Aix un diplome de ma-
nager d’entreprise culturelle.
Licencié pour raison écono-
mique, aprés un VAE, il fait
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enfin ce qu'il a toujours « voulu
faire : de l'informatique » et ob-
tient une maitrise CLIR

(conception, logiciel, Internet

et réseau).

AToccasion d'un stage enen-
treprise, il rencontre Julien
Hubert, 26 ans, qui, aprés un
bac technologie en électro-
nique et une mention com-
plémentaire en électronique
marine, s’est rendu compte
que le salaire d’'un bac + 1
n’'était pas a la hauteur de ses
attentes.

Ayant une bonne connais-
sance des systémes de com-

‘munication, notamment sa-

tellitaires, il prépare et obtient,

en alternance, un DUT en ser-
vices et réseaux de commu-
nication.

Solution financiére
Dans I'entreprise qui les ac-
cueille, les deux hommes évo-
quent leurs projets. lIs ont des
liens avec la vidéo.

Celui de Philippe Albarrazin
était « a l'époque, irréalisable
techniquement », celui de Ju-
lien Hubert « irréalisable fi-
nancierement ».

« Pendant deux ans nous avons
réfléchi, d’'autant plus que ni
l'un ni l'autre nous n'avions
d'argent ».

Aprés une recherche assez

longue, BNP Paribas leur préte
10 K€ pour se lancer.
Tres vite, ils comprennent
qu'ils vont se heurter au cotit
des installations.
Au terme d'une longue dé-
marche, ils ont trouvé une so-
ciété financiére lyonnaise Co-
rhofi qui a accepté leur pro-
position.
Elle achéte le systéme a ins-
taller pour le louer a l'utilisa-
teur, pour 48 mois, avec une
possibilité de clause évolu-
tive. Elle prévoit que le maté-
riel sera changé au bout de
36 mois. Ainsi l'utilisateur final
bénéficie d'un systéme qui est
toujours a la pointe.
Larrivée de Corhofi a dopé le
chiffre d'affaires d'Fvizion qui
compte parmi ses premiers
clients, les boulangeries Ba-
nette, Victor Import (des en-
trepots en région pari-
sienne)...
Pour passer a la vitesse su-
périeure, Philippe Albarrazin
et Julien Hubert recherchent
un cadre commercial de haut
niveau. [l aura en charge lere-
crutement et I'animation
d'une équipe.
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